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Programa de Educacidon Financiera

PRESENTACION

Presentacién del Esta iniciativa se gestd desde la Gerencia Técnica dentro del Programa
., . . Permanencia Sostenibilidad y Futuro - PSF, estrategia orientada
Programa de EducaC|0n FlnanC|era a financiar con recursos de crédito de fomento la renovacion de

cafetales envejecidos, aprovechando los beneficios con que se cuenta
en tasas de interés preferenciales y el Incentivo a la Capitalizacion

Oportunidad =~

Si bien el programa mostré impactos positivos sobre la edad, variedad
e n n u eSt ra s y densidades de siembra de la caficultura, al analizar indicadores, se
encontrd que algunos comportamientos a nivel de cartera no eran
los mejores. Surgié entonces la pregunta sobre cudl podria ser una
estrategia para contribuir, en el largo plazo, a la construccion de una
m a n OS cultura de gestidon y cobertura del riesgo. Se pensé entonces en una

intervencion con educacion financiera.

En el mes de junio de 2015, se firmd un convenio de cooperaciéon
entre Développement International Desjardins a través del Proyecto
PASAC vy la Federacion Nacional de Cafeteros de Colombia para
construir conjuntamente el Programa de Educacién Financiera
“Oportunidad en Nuestras Manos”. Fue asi como a partir de los
aportes recolectados durante un proceso de consulta de varios

Presentacién del Programa de Educacién Financiera Oportunidad en nuestras manos 7
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meses en el que participaron profesionales del servicio de extension
y caficultores en los departamentos beneficiarios del proyecto, se
empez6 el desarrollo de la propuesta.

El programa esta dirigido a pequefios caficultores. En sus contenidos
se articulan lo productivo con lo financiero y se parte del principio del
poder de accion que se tiene sobre el entorno, la fincay la comunidad,
para mejorar, hacer posible los cambios, construir y crecer.

Es un proceso de aprendizaje en donde los extensionistas son
formadores y facilitadores. Las actividades de los tres talleres
estan disefiadas con una secuencia pedagégica que reconoce los
conocimientos previos, se apoya en la demostracién y practica,
propicia el compartir experiencias y facilita la reflexion.

Estas estrategias favorecen la identificacion de oportunidades
técnicas y financieras desde el entorno de la finca, su planificacién,
cuantificacion y toma de decisiones informadas. Se busca propiciar
condiciones que faciliten el aprendizaje a partir de la interaccién con
el facilitador y entre los participantes.

Dentro de los impactos esperados a nivel de caficultores estan:

e Reconocer la finca como un entorno en el que convergen
procesos relacionados con el mundo financiero.

e Promover el desarrollo de capacidades para la toma de
decisiones financieras informadas.

e Desarrollar capacidades para identificar oportunidades en el

entorno que les permitan disminuir gastos y generar ingresos
complementarios.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

e Ampliar los conocimientos de las fuentes de financiamiento,
funcion y costos, para analizar y evaluar sus ventajas y
desventajas para la realizacién de un proyecto productivo
que permita disminuir costos/gastos o generar ingresos
complementarios.

Una pequena contribucion en el camino hacia el logro de caficultores
mas competitivos y una caficultura productiva y rentable.

La facilitacion, un enfoque destacado en
el programa

La facilitacion, a través de varias técnicas de manejo de grupo,
alienta el aprendizaje en un ambiente de confianza y comunicacién
fluida, empatica y honesta. El facilitador, como su nombre lo indica,
facilita la accion, la reflexion individual y grupal (interaccion entre los
participantes) en el entorno de aprendizaje.

El manejo de las interacciones entre los participantes es parte de
la propuesta pedagdgica para crear espacios de didlogo y reflexion,
para compartir experiencias y saberes, que faciliten la transmision
de conceptos relacionados con las finanzas. El uso de varios tipos de
facilitacion contribuira al logro de los objetivos previstos.

Estructura de los talleres de formacion
para caficultores

Los talleres del programa de Educaciéon Financiera “Oportunidad en
nuestras manos” han sido disefiados teniendo en cuenta el entorno
de los participantes. En su estructura, hay una secuencia vertical
y otra horizontal (ver el diagrama de la estructura de los talleres),
con actividades que se articulan en un proceso organizado, cuyo



propésito es propiciar las mejores condiciones para la construccion
de aprendizajes significativos.

En la estructura vertical, cada taller consta de tres grupos de
actividades que siguen una secuencia y que se han denominado
Secciones 1, 2 y 3. La primera, corresponde a la introduccion del
tema central del dia, con un espacio de reflexion y discusion dirigida,
a partir de la escucha de un segmento de audio y una demostracién
de célculo para orientar la actividad practica.

La segunda seccion, refuerza conceptos y conocimientos, mediante
juegos vy, dedica, una buena parte del tiempo a la aplicacién practica
de los aprendizajes en un trabajo en subgrupos.

En la tercera, se comentan las impresiones sobre un audiovisual
testimonial, en un espacio de reflexiéon grupal en torno al tema del
video y un intercambio en pequefios grupos de las experiencias de
los participantes.

La estructura horizontal integra los tres talleres en un proceso
de construccion. En el Taller 1, se trabaja sobre los egresos vy las
oportunidades para realizar economias en los gastos, identificar
costos y consolidar informacion en un flujo de egresos.

En el Taller 2, el tema central son las distintas entradas de dinero en el
afo y la identificacién de oportunidades para atender los momentos
de menores ingresos.

Finalmente en el Taller 3, se retoman insumos de los talleres 1y 2,
para realizar un ejercicio de flujo de caja e identificar estrategias de
financiacion y planificacién de un proyecto productivo.

La estructura horizontal de los talleres esta disefiada para avanzar
paso a paso en la apropiacion de conceptos financieros basicos que
los participantes llevan a la practica con la construccion de su flujo

de caja al pasar por cada uno de los talleres. Con el apoyo de esta
herramienta financiera, toman conciencia de su situacién econémica.
Es un proceso que invita a los caficultores a valorar su entorno
productivo, los motiva para aprovechar oportunidades realizables,

encontrar soluciones y tomar decisiones informadas.

Se presenta como ejemplo, el crédito para renovacién por siembra,
como uno de los insumos para realizar proyectos productivos, lo cual
facilita la comprensién del funcionamiento y caracteristicas de este

tipo de producto financiero y la importancia de su buen manejo.

Por lo anterior, se recomienda mantener y respetar la secuencia
pedagégica y la intencionalidad que tienen las actividades y
contenidos, esto contribuira al logro de los resultados e impactos

deseados.

En el siguiente diagrama se resume la intencionalidad en las

estructuras vertical y horizontal de los talleres.

Presentacion del Programa de Educacién Financiera Oportunidad en nuestras manos
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Diagrama de la estructura de los talleres

< MOMENTO DE LA
SECCION SECUENCIA ICONO
Dramatizado - Audio ‘))) Oportunidades de
; economia en lo
1-INTRODUCCION A . L ®) productivo
LOS TEMAS DEL DIA Discusion dirigida \-i“1a=.r.-'

Elaboracién del flujo
de egresos en el afio y

Oportunidades de
ingresos en lo productivo

Elaboracion del flujo
de ingresos en el afo y
analisis

TALLER 2 TALLER 3

Andlisis del flujo de caja
del afio

Transformacion de
una oportunidad en
proyecto productivo

Estrategias financieras

2 - PRESENTACION DE
CONCEPTOS BASICOS
Y TRABAJO PRACTICO

.. . e o
Demostracién de iﬁ’_‘l analisis para realizar el proyecto
Calculo productivo
Juegos %

Trabajo practico con
material de la “Caja de
Herramientas”

Identificacion de
oportunidades en el
entorno y elaboraciéon
del Flujo de Egresos

Caracteristicas de un
crédito productivo y
elaboracién del Flujo de
Ingresos

Elaboracién del flujo
de cajay Estrategias
financieras

3 - INTERCAMBIO
DE EXPERIENCIAS Y
REFLEXION

Juegos

Video experiencias
e intercambio de
conocimientos

Reflexion individual o
con familiares

Reflexion -
Identificacion de
oportunidades de
economia en el
entorno

Reflexion - Identificacion
de oportunidades de
ingreso en el entorno

Priorizacién de una
oportunidad para
transformarla en un
proyecto productivo

Las actividades que componen la estructura metodoldgica del programa contribuyen a:

ESTRUCTURA HORIZONTAL - SE CONSTRUYE DE UN TALLER A OTRO

¢ Desarrollar confianza entre los participantes para compartir experiencias y conocimientos
e Valoracién de su entorno productivo por los caficultores.
e Construccion de su flujo de caja por etapas
e Toma de conciencia del caficultor sobre su situacién financiera

e Motivacioén para aprovechar una oportunidad realizable en su entorno

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

TVIILIIA VINLONYLST



Material pedagégico

El material de apoyo para extensionistas y participantes se identifica
con colores, nimeros e iconos que indican el nimero del taller y
el tipo de actividad a desarrollar. Cada pieza de material tiene una
funcién dentro de los talleres.

Los audios introducen los temas principales de cada taller y facilitan
las discusiones. Los videos propician espacios de auto-reflexion y
de didlogo para que los participantes compartan sus experiencias y
saberes.

Los materiales de apoyo estan identificados segun la actividad a
desarrollar, cada participante cuenta con réplicas idénticas de los
afiches de demostracién para realizar sus ejercicios, estos materiales
hacen parte de la “Caja de Herramientas”.

Serecomiendaleerlasindicaciones, visualizarlas accionesyno cambiar
la estructura de los talleres. Entre mas conozca la intencionalidad de
las mismas y los lazos entre uno y otro taller, le serd mas facil el logro
de los objetivos propuestos.

Recomendaciones para la realizacion de
los talleres

a) Seleccionar previamente el sitio en donde realizaran los talleres,
observando las condiciones de los espacios, para anticipar algunos
imprevistos que puedan presentarse.

b) Organizar la sala para favorecer las interacciones. Una
organizacién ideal es la media luna alrededor del facilitador con
posibilidades de desplazar las sillas y mesas para el trabajo practico.

c) Conocer las caracteristicas de los grupos de participantes: Nivel
de escolaridad, participantes que asistirdn acompafnados por
algin miembro de la familia, personas que toman las decisiones
financieras en la familia, informacion de la finca, etc.

d) Verificar el material de capacitacion a utilizar en cada taller. Para
ello utilice la lista de chequeo para cada uno de los talleres, que
aparece en el Anexo 1, al final de la cartilla.

e) Colocar las capsulas de audio del Profesor Yarumo, previo al
momento del refrigerio.

f) Preparar y recolectar informacion para las actividades de taller
gue lo requieran. Por ejemplo, en el Taller 1, la Actividad 1.3 implica
indagar el precio de los productos antes de realizar el taller.

g) Prepare ejemplos para realizar las demostraciones de los
diferentes talleres. Por ejemplo, la Actividad 2.2. Costos para
producir - Etapas 1,2y 3.

Finalmente, tenga en cuenta que dentro de los impactos se espera
que los caficultores transformen una oportunidad identificada en un
proyecto productivo a realizar al final de los talleres. Se recomienda
invitar los caficultores buscar asesoria con su extensionista, para
facilitar el desarrollo y seguimiento de su proyecto productivo. Utilice
actividades como visitas a finca, atencién en oficina, talleres de
capacitacion, etc.

Presentacion del Programa de Educacién Financiera Oportunidad en nuestras manos
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Nl Qhortunidad
Op Ortu r" i d a d e s d e Programa de Educacién Financiera
economia en los egresos

GUIA DE CONTENIDO

SECCION 1: OPORTUNIDAD PARA ECONOMIZAR: PRODUCIR

TIEMPO SECCION: 1:10 HORAS

ALIMENTOS EN LA FINCA
Eg. VIDEO PROMOCIONAL DEL PROGRAMA
ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS

‘)» Actividad 1.1 Producir alimentos en la finca 10 min. e Audio "La huerta Casera”

Escucha del dramatizado

» Actividad 1.2 ;Qué pensamos acerca de las oportunidades de
FYery producir alimentos en la finca? 20 min.

Discusion dirigida

¢ Afiche Taller 1 Actividad 1.3: Producir alimentos en la finca

Actividad 1.3 Demostracion de célculo de la economia con la
e Marcadores borrables

‘iflr_‘l produccion de alimentos en la finca 30 min.

Demostracién de calculo * Borrador
e Caja de Herramientas: Calculo de los gastos en alimentos basicos
‘>)) Cépsula No. 1 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio
REFRIGERIO 10 MINUTOS
SECCION 2 : FLUJO DE EGRESOS PARA PRODUCIR TIEMPO SECCION: 2:40 HORAS
ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS

o Afiche Taller 1 Actividad 2.1: ;Cuales son mis egresos? - Baraja con
30 min. 40 cartas
e Cinta de enmascarar

(?. Actividad 2.1 ;Cuales son mis egresos?
© Juego

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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e Afiche Taller 1 Actividad 2.2: Costos para producir
i{,’_‘l Actividad 2.2 (Demostracion de la Etapa 1) 20 min Mis Egresos - ETAPA 1
Costos de Produccion " | e Marcadores borrables
e Borrador
i Actividad 2.2 (Practica de la Etapa 1) 30 mi e Caja de Herramientas. Réplica Afiche Costos para producir
EEg Calculo mis costos de produccion min. Mis Egresos - ETAPA 1
o Actividad 2.2 (Demostracion de la Etapa 2) P . i 0
‘ﬁ’_" Calculo para identificar Gastos Familiares, Otros Gastos 15min. | ° Aﬁ;:he TaIk:r 1Actividad 2.2 (Ftapas 2y 3): Otros costos de produccion
Financieros Personales y Gastos Innecesarios Y Olros gastos
. Actividad 2.2 (Practica de la Etapa 2) . . DAL -
ﬁ@ Célculo para identificar Gastos Familiares, Otros Gastos 15min | ° Sﬁ: : 2H eg_?'&nsznst’as. Replica Afiche demostracion
Financieros Personales y Gastos Innecesarios y
871 | Actividad 2.2 (Demostracién de la Etapa 3) . . . . .
‘ﬂ’-,_‘l ;Cuanto y cuando sale la plata en el aio? 20 min. | e Afiche Taller 1 Actividad 2.3 ETAPA 4: Total mis egresos
§c Actividad 2.4 (Practica y Reflexion de la Etapa 4) . . . DALl
ﬁ'@ El flujo de mis egresos en el afo 20 min. | e Caja de Herramientas: Réplica Afiche ETAPA 4
‘>)) Capsula No. 2 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio

ALMUERZO 1:00 HORA
SECCION 3 : OPORTUNIDAD PARA ECONOMIZAR EN EL <
ENTORNO DE LA FINCA TIEMPO SECCION 1:10 HORAS
ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS
Actividad 3.1: ;Donde estan nuestras oportunidades de e Afiche Taller 1 - Actividad 3.1: ;Dénde estan nuestras oportunidades
(rr@ economia? 30 min. de economia?
Juego e Baraja con 25 cartas
® Actividad 3.2: jCompartir experiencias! Oportunidades de
E1 economia 10 min. | e Video Taller 1 - Egresos
Video y Compartir experiencias
9 Actividad 3.3: {Mis oportunidades de economia! .
.. 25 min.
Autorreflexion
Palabras de despedida del primer taller 5 min.

REFRIGERIO 10 MINUTOS

14 GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES




INDICACIONES PARA
REALIZAR ELTALLER

SECCION 1

OPORTUNIDAD PARA
ECONOMIZAR: PRODUCIR
ALIMENTOS EN LA FINCA

TIEMPO SECCION: 1:10 Horas

Dedique quince (15) minutos para realizar las siguientes
actividades previas al inicio del taller:

e Presentar el video promocional.

e Invitar a los participantes a presentarse utilizando una
dindmica que agilice el proceso.

e Suministrar informacion relacionada con los momentos de
refrigerio y almuerzo.

Objetivo de la Seccion 1

Introducir el Taller 1 y explorar la percepcion de los participantes
en relacion con las oportunidades para disminuir gastos al producir
alimentos en la finca y demostrar los beneficios de hacerlo.

—m ‘;)) Actividad 1.1

Producir alimentos en la finca

Escucha del dramatizado
Tiempo: 10 Minutos

Objetivo de la actividad

Introducir el tema del dia “Oportunidad en las economias” y vincularlo
con la realidad de los participantes.

Descripcion

La familia Flores Castillo discute en torno a la produccién de alimentos
en su finca para mejorar la economia de la familia y su alimentacion.
La pareja analiza los inconvenientes y las ventajas de hacerlo, hacen
cuentas de cuanto economizarian en el aio, llegan a la conclusién de
gue es una buena oportunidad y planifican cémo lo van a hacer.

Desarrollo de la actividad

a) Presentar el objetivo de la actividad.

b) Informar que van a escuchar una historia sobre la que se realizara
una discusion.

c) Mencionar alguna de las preguntas clave para orientar la atencion
de los participantes.

d) Pedir a los participantes que escuchen con atencién el segmento
de audio.

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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e ;Qué problematica creen que tiene la familia Flores
Castillo?

e ;Qué harian en una situacion similar a la de la familia de la
historia?

e ;Qué oportunidades identifican para disminuir gastos?

Materiales para el extensionista

e Audio (Dramatizado)
e Reproductor de Audio
e Formato - Listado de asistencia

Li.aa:'_’ Actividad 1.2
:Qué pensamos acerca de las
oportunidades de producir
alimentos en la finca?
Discusion dirigida
Tiempo: 15 Minutos

Objetivo de la actividad

Motivar la interaccién entre los participantes para facilitar la reflexion
del grupo en torno a economizar gastos al producir alimentos en la
finca.

Descripcion

Se propicia un espacio de interaccion para reflexionar acerca de las
oportunidades para disminuir gastos, usando el caso concreto del
audio, “la huerta casera”, presentando las ventajas y los posibles
riesgos de producir alimentos en la finca.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Desarrollo de la actividad
a) Invitar a los participantes a discutir sobre el contenido de la historia.

b) Pedirles que compartan sus opiniones en relacién con los temas
abordados en el dramatizado.

c) Utilizar las preguntas clave de la actividad anterior y ampliarlas con
las que se presentan a continuacion:

e ;Han hecho cuentas de lo que gastan en alimentos que pueden
producir en la finca?

e ;Cuantas cargas de café representa el gasto en compra de
alimentos que se podrian producir en la finca?

d) Concluir la actividad preguntando a los participantes: ;Qué
consideran que es una “oportunidad”? Tenga en cuenta que este
término serd importante a lo largo de los tres (3) talleres.

RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DE LAS
INTERACCIONES ENTRE PARTICIPANTES

Después de escuchar el audio, promueva el intercambio de
opiniones acerca de economizar produciendo alimentos en la
finca. Permita que expresen sus apreciaciones libremente. El
respeto entre los participantesylaescuchaactivason esenciales.




- ﬂf,‘}l Actividad 1.3

Demostracion de calculo de la economia
con la produccion de alimentos en la
finca.

Demostracion de cdiculo
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Demostrar cdmo se usa la herramienta “Calculo de los gastos en
alimentos basicos”, para identificar cuanto se puede ahorrar, en
cargas de café, produciendo alimentos en la finca.

Descripcion

La demostracion presenta en términos financieros, las ventajas de
producir alimentos en la finca de un pequeno productor de café que
cuenta con espacio para otros cultivos.

Desarrollo de la actividad

a) Presentar el objetivo de la actividad.

b) Explicar el contexto de la informacién que aparece en el afiche:
este representa el consumo de alimentos que pueden producirse
en la finca para una familia de zona cafetera, conformada por seis
personas.

c) Hacer la demostracion, detallando como se realiza el calculo de
las cantidades y gasto anual, mediante un ejemplo en el papeldgrafo
o tablero.

d) Explicar los célculos y asegurarse de que los participantes
entendieron la demostracién. Esto les permitird realizar el mismo
gjercicio por su cuenta y evaluar cuanto pueden economizar
sembrando algunos productos en la finca.

Ejemplo del calculo de la cantidad para el consumo anual de
frijol:

Semanas que tiene el afo = 52 semanas

Consumo semanal = 3 kilos

Consumo anual = 3 kilos a la semana x 52 semanas del aio
Consumo de frijol en el ano = 156 kilos

Ejemplo del calculo del gasto en frijol en un aiio:

Precio del kilogramo de frijol = $8.000

Gasto anual en frijol = 156 kilos al afio x $8.000 que vale un
kilogramo de frijol = $1.248.000 Total al afio

e) Precisar la cantidad de dinero economizado como una equivalencia
en cargas de café para resaltar la importancia de la economia.

f) Dividir el valor del resultado en la casilla “Total Anual de Gastos”,
en los 12 meses del afo y preguntar a los asistentes qué identifican.

g) Amplie la reflexion usando las preguntas clave.

PREGUNTAS CLAVE PARA PROFUNDIZAR LA REFLEXION

e ;Esimportante la suma de dinero que se economiza?
e ;Este ahorro mejoraria su calidad de vida y la de su familia?

e ;Qué beneficios puede traer para el cafetal, la siembra de
otros alimentos?

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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ELEMENTOS DE CONTENIDO A CONSIDERAR &) Qescpunidad » Produci dlimentosenlafinca 4 ., oo
. . . . . CONSUMO COSTO
e Cultivar diferentes tipos de alimentos en la finca contribuye PRODUCTO UNIDAD ey MUN. U0 © B ANUAL
a la buena nutricién de la familia y ademas mejora la : e
economia al no tener que comprarlos. e rio. Ao 3 156 $
e Sembrar otros alimentos en el cafetal es una tarea bastante k"‘" """""" aw w0 s
sencilla que tiene beneficios adicionales como, servir Lt o
de sombrio transitorio, por ejemplo el platano. Adema3s, : :
la familia puede contribuir con su mano de obra para su & rimo  Aw 2 @ r
sostenimiento. “lg A @AK0 5 260 $
e Los excedentes que se generen en la producciéon de : :
alimentos en la finca pueden ser vendidos o intercambiados A wormuns o 8 46 §
por OtrOS alimentOS entre vecinos. 6 ...................... _ ...................................................................
e Algunos cultivos, ayudan en la recuperacion del suelo (Frijol & B i.oummm; % ;mu: s
y Maiz) YOm0 oo 05 26 $
255 cimicos Ao 5 | 260 $
Materiales para el extensionista mm“ _____ &m _____ 2“]4 ________________________________ s _________________________
¢ Afiche: Producir alimentos en la finca: Alimentos necesarios para i e ;oummé 9 104 : 's
una familia de 6 personas J ; i
e Un (1) marcador negro borrable @ §
* Borrador molmGTSHOr S oeees
e Papeldgrafo o Tablero REPRESENTAUNAHORROMENSUALDE §
. 7

Afiche - Taller 1 Actividad 1.3: Producir alimentos en la finca: Alimentos necesarios para una
familia de 6 personas
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Caja de Herramientas
e Una (1) hoja tamano carta: “Calculo de los gastos en alimentos
basicos”.
oportunidad » Calculo de los gastos A mops, | FRTTE
@..,mm en alimentos hasicos
CONSUMD
PRODUCTO UNIDAD  ¢pypup SWUAL - upipaD @ ) ANUAL
Ay HoRTALZAS | ‘s
ﬁ Humves oumnnné $
\-:_’J BANANO Qmmné |8
2% cimicos $
& moena Ao i
1 pan @ uiiowo | '3
s
I'GTM.MIIII.
______________ M _guum%% s
mﬂn “mm Hw $ _________________ [CAFE PERGAMING SECT] :_ __________________ e
mssm.\unu-mmumuunc $ ‘.
. i —

Caja de herramientas - Taller 1 Actividad 1.3: Calculo de los gastos en alimentos basicos

* Reproducir el audio de la capsula 1 del Profesor Yarumo

SECCION 2

FLUJO DE EGRESOS PARA
PRODUCIR

TIEMPO SECCION: 2:40 Horas

Obijetivo de la Seccion 2

Identificar y cuantificar los egresos y el momento del afio en que se
presentan, usando la primera etapa del flujo de caja.

— @ Actividad 2.1

:Cuales son mis egresos?

Juego
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Introducir conceptos basicos para clasificar los egresos: Costos de
Produccion, Gastos de Familia y Gastos Innecesarios, que serviran
para realizar la actividad de practica siguiente.

Descripcion

Los participantes seleccionan y clasifican las cartas en un ejercicio
ludico para identificar los costos de produccidon asociados al cultivo
del café y otros gastos que también deben tenerse en cuenta.

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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Desarrollo de la actividad
a) Ubicar las cartas a un costado del afiche “Cuales son mis Egresos”.

b) Utilizar la dindmica tingo, tingo, tango (o aquella que considere
pertinente) para determinar cual participante debe pasar al frente,
tomar una tarjeta del paquete, leerla y clasificarla en una de las
columnas. Repitalo las veces que sea necesario para terminar el juego.

c) Validar con la audiencia, si estan de acuerdo o no, con la clasificacion
realizada.

d) Utilizar el juego para presentar cada concepto financiero: Costos
de Produccién, Gastos Familiares y Gastos Innecesarios. Tener en
cuenta que a través del juego, los participantes lograran identificar las
diferencias entre los diferentes tipos de gasto.

e) El juego puede ser concluido por el extensionista, si nota que el
tiempo para realizar la actividad no es suficiente. En este caso,
el extensionista clasifica dos o tres cartas con el apoyo de los
participantes.

f) Deje visible el afiche con las cartas pegadas durante la jornada para
referencia de conceptos, en caso de ser necesario.

g) Las soluciones al juego se encuentran en los Anexos.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

PREGUNTA:
¢Para qué creen que sirve conocer los costos de produccion?

RESPUESTAS POSIBLES

e Conocer cudles son los egresos.
e Definir cuales son los costos de produccion.
e Buscar formas para reducir los costos.

e Ser mas eficiente en el uso de los recursos (Humanos,
técnicos, econdmicos Y fisicos).

RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DEL JUEGO

Durante el juego, es necesario estar atento a los posibles
problemas de comprension que puedan tener los participantes.
En caso de presentarse una situacion de este tipo, trate a la
persona individualmente, despejando sus dudas, para que
posteriormente pueda realizar el ejercicio practico.




Materiales del extensionista Actividad 2.2 Costos de Produccion

e Afiche: éCuéles son mis egreSOS? - Explicaciones preliminares
e Baraja con 40 cartas

. a) Explicar a los participantes que la actividad se desarrolla alternando
e Cinta de enmascarar

demostracién y practica.

@m e — T Ib) Pr:is?gtzr de manera general la secuencia en la que se desarrollara
2 : . a actividad.

£0ST0S : -
DEPRODUCE!GN ! LA FABMILIA © INNECESARIOS

Etapa 1:
Demostracion - Identificar los Costos de produccién
Practica - Identifico Mis costos de produccion.

Etapa 2y Etapa 3:

Demostracion - Calculo para identificar Gastos Familiares, Otros
Gastos Financieros Personales y Gastos Innecesarios.

Practica - Calculo para identificar Gastos Familiares, Otros Gastos
Financieros Personales y Gastos Innecesarios

w
o
D
[
[a=
(s
)
w
o
pa—)
=
[
=
=
o
=
o
[db)
| )
[
(=)
[sm}
=
(=]
=
oD
=)
o=
o
o
o
o=
[
J—
=
=

c) Trabajar la demostracion con datos de costos de produccion que
correspondan al contexto de los caficultores de la region. Recuerde
que debe trabajar con los datos que recopilé con anterioridad a la
realizacion de la actividad.

.......................................................................................

d) Dedicar un tiempo corto para realizar las sumas en mano de obra
e insumos de algunos de los items de los costos de produccién, por
ejemplo, el proceso de fertilizacion. Realice los calculos en voz alta.

L i - ) e) Completar la informacion de Gastos de Familia y Otros Gastos, de
ser posible con la familia de la finca que ha seleccionado. Sea creativo
y realista al colocar los datos correspondientes a Gastos Innecesarios.

Afiche - Taller 1 Actividad 2.1: ;Cudles son mis egresos?

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos 21
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iﬁl_Tl Actividad 2.2 (Demostracion de la Etapa 1)

Costos de produccion
Tiempo: 15 Minutos

Desarrollo de la actividad

a) Orientar la practica, ubicando en el afiche los meses de cosecha.

b) Explicar cdmo se ha realizado el calculo de los costos, tomando
como ejemplo el proceso de fertilizacion.

c) Realizar el ejercicio en voz alta, indicando el, o los momentos en
que se realiza la actividad y los gastos en insumos y mano de obra.

Es importante demostrar como se hacen las sumas para obtener el
primer subtotal de Mis egresos - Costos de Produccién.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

—= ‘ﬁ’?@ Actividad 2.2 (Prdctica de la Etapa 1)

Calculo mis costos de produccion
Tiempo: 30 Minutos

Desarrollo de la prdctica de la Etapa 1

Los participantes realizan su practica trabajando en sub grupos, sobre
los formatos réplica del afiche de la demostracion, identificando y
cuantificando sus costos de produccion.

Durante la actividad es importante acompanar a los subgrupos para
apoyar el desarrollo del ejercicio.



—a 2
i;‘l Calculo para identificar Gastos
Familiares, Otros Gastos Financieros

Personales y Gastos Innecesarios
Tiempo: 15 Minutos

Desarrollo de la actividad

a) Preguntar a los participantes en que momentos del afo tiene que
pagar las cuotas de un crédito productivo, ubiquelas en la casilla del
mes correspondiente.

b) Indagar con otro participante un ejemplo de sus gastos mensuales
en la canasta familiar. Para apoyar el ejercicio, utilice el costo mensual
de la Actividad 1.3 Calculo de los gastos en alimentos basicos, mas
los gastos mensuales de los productos de aseo y distriblyalo en los
meses del ano.

c) Utilizar los dos ejemplos ya realizados para demostrar cdmo se
suma mes por mes, y ubicar el resultado en la linea amarilla. Aclarar
que la fila amarilla estd destinada para registrar los sub-totales de
las sumas mes a mes por categoria (costos de produccion, gastos
familiares, etc..).

d) Invitar a los participantes a identificar sus gastos en la canasta
familiar.

Actividad 2.2 (Demostracion de la Etapa 2) — {5 2 Actividad 2.2 (Prdctica de la Etapa 2)

Calculo para identificar Gastos
Familiares, Otros Gastos Financieros

Personales y Gastos Innecesarios
Tiempo: 15 Minutos

Desarrollo de la prdctica de la etapa 2

Los participantes realizan en subgrupos el mismo ejercicio que se
hizo en la demostracion utilizando el formato de la Actividad 2.2.
Etapa 2 Gastos Familiares, que se encuentran en la Caja de
Herramientas.

Desarrollo de la actividad

Los participantes realizan su practica con los datos de sus gastos
mensuales segln la época del ano.

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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Materiales para el extensionista

@%u!tuidad » (=4 Gostos de produccin

Pl NIS EGRESDS B o T
ENERD FEBRERD MARID ABRIL MAYD Jumin e AGOSTO SEPTIEMBRE DCTUBEE ROVIEMBRE DICIEMBRE

RECOLECGION

: : : SOSTENIMIENTO ' L . ; .

Afiche - Taller 1 Actividad 2.2 (Etapa 1): Costos de produccion

@onmmmm » =4 Costos de produccidn

wis esresos EEEED A gops ., fRER

ENERD  FEDRERO  MARZO ABEIL HAYD Jumio g AGOSTO  SEFTEMDRL DCTUBRE ROVIEMBEL DICITMERE

E‘ A‘IHIDESIH.HWCS

B m

£y Gastos familiares y utns gastus wis eskisos GEEED
ENERD FERRERD MARID ABRIL MAYD UM e ADOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE WOVNEMBRE DICIEMERE

ESENCIALES

GASTOS INNECESARIOS

05 Mewos

mwn-nwmé
 Gastos familiares |

Afiche - Taller 1 Actividad 2.2 (Etapa 2 y Etapa 3): Calculo para identificar Costos de
Produccién, Gastos Familiares y Otros Gastos

Caja de Herramientas

e Dos (2) hojas tamano carta con réplicas idénticas de los afiches

utilizados en la demostracion.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES



RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DE LOS

— iv’,i_\_l Actividad 2.2 (Demostracion de la Etapa 3) APRENDIZAJES
écua'nto y cuando sale la p|ata en el Para asesorar el trabajo, se sugiere tener a mano la estructura
- de la finca de los caficultores del grupo y una referenciacion
ano? de los gastos locales. Ejemplo: Valor del jornal, precio de los
Tiempo: 15 Minutos insumos como fertilizantes, transporte del café hasta el punto

de compra, etc.

Pasar de una persona a otra para verificar el trabajo y guiarlos
en la identificacion de los momentos importantes en el afo en
Descripcion donde se generan mayores egresos.

En esta etapa se consigna la informacion de los egresos del afio en el El extensionista se asegura de que lamayoria de los participantes
hayan realizado las sumas de sus egresos antes de volver a la

afiche “TOTAL MIS EGRESOS”, utilizando los subtotales obtenidos plenaria.
en las etapas 1y 2 de la Actividad 2.2.
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Desarrollo de la actividad Materiales del extensionista

e Afiche Total mis egresos
e Marcadores

a) Indicar que las filas amarillas de los formatos Etapas 1y 2 deben ser
ubicadas en las casillas del afiche de la Etapa 3, donde se consolidan

los resultados. @5}_%_‘.’%..‘?‘_5}_{ ’@1‘:{:& A g
) EMERD FEERERD  MARID ABEIL MAYD JuNID louo AGOSTID  SEFTIEMBRE OCTUBRE WOVIEMERE DICIEMBRE Hig’:ljljl["‘

b) Con los datos de las demostraciones anteriores, realizar el calculo - i ' ' ' ' ;

del Total de mis Egresos haciendo uso de la fila de color naranja. & m;:‘" '

Tomar el tiempo para presentar las operaciones de calculo, de forma '\:E""m;";:***é' o o o i

que todos los participantes puedan entender cémo realizarlo. feanici. . i

'srm P —"—

sinize T
. . . . . ~ ﬁlmnﬁug i i i i i | ’
c) Invitar a los participantes a identificar en que momentos del afio se @m | - 5 | _5

dan los mayores egresos.

A ey

Afiche - Taller 1 Actividad 2.3: Total Mis Egresos

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos 25
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74 Actividad 2.4 (Prdctica y Reflexion de la
Etapa 4)

El flujo de mis egresos en el ano
Tiempo: 45 Minutos

(Prdctica: 15 Minutos - Reflexion: 30 Minutos)

Objetivo de la actividad

Identificar el estado mensual de los egresos e interpretar la situacion
financiera personal haciendo uso de la herramienta de la Actividad
2.2 Etapa 4 - Total Mis Egresos.

Descripcion

A partir de este momento los participantes identifican oportunidades
para atender los momentos de mayores salidas de dinero en el ano.
Para ello, se propiciard el intercambio de apreciaciones entre los
asistentes en torno a estrategias financieras desde sus experiencias.

Desarrollo de la actividad

a) Invitar a los participantes a formar grupos de 4 a 6 personas que
compartan entornos similares, con el propésito de facilitar condiciones
para el apoyo entre los miembros del subgrupo.

b) Acompaniar el trabajo individual o grupal, segun el caso.

c) Finalizar el ejercicio invitando a los participantes a indicar los meses
del aflo en que ocurren los mayores egresos y por qué se ocasionan.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

d) Propiciar el intercambio entre participantes para reflexionar y
encontrar alternativas para disminuir los gastos en determinados
momentos del ano y conocer estrategias utilizadas por los
participantes.

e) Preguntar, ;Qué otras estrategias podrian utilizar para disminuir los
gastos?

Caja de Herramientas

Una (1) hoja tamaiio carta con la réplica del afiche de la demostracion.

* Reproduzca el audio de la capsula 2 del Profesor Yarumo.

SECCION 3

OPORTUNIDAD PARA
ECONOMIZAR EN EL
ENTORNO DE LA FINCA

TIEMPO SECCION: 2:00 Horas

Obijetivo de la Seccion 3

Facilitar el intercambio de experiencias sobre economizar en los
egresos, para reflexionar en grupo, sobre estrategias que se puedan
usar en el entorno de la finca y transformar los comportamientos
financieros de la familia.



—= (rr@ Actividad 3.1

:Donde estan nuestras

oportunidades de economia?

Juego
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Promover entre los participantes un intercambio de experiencias que
les permitan identificar oportunidades para economizar en el entorno
de su finca.

Descripcion

En este juego de clasificacion, los participantes encontraran diferentes
alternativas para economizar en el entorno de una finca cafetera,
asociando buenas practicas agricolas en el proceso de produccién de
café.

Desarrollo de la actividad
a) Repartir una tarjeta por participante.

b) Seleccionar un participante aleatoriamente, para que se levante y
clasifique la tarjeta dentro en la columna que él estime conveniente.

Una vez ubicada la tarjeta, complemente la informacion explicando
los beneficios agronémicos y econdmicos que puede tener para
el caficultor.

c) Finalizar el juego, una vez que se hayan usado todas las tarjetas.

Si el tiempo es insuficiente, presente rapidamente las tarjetas que no
se clasificaron y coldquelas en la columna correcta.

d) Tener en cuenta que las respuestas del juego, se encuentran en
los Anexos.

Materiales para el extensionista

e Afiche ;Dénde estan nuestras oportunidades de Economia?
e Baraja con 25 cartas
e Cinta de enmascarar

@(Jportmidad » ¢ Donde estan nuestras

en nisestras manos.

mwsr=nee | pportunidades de economia? -

=t

= e

BENERICIO
ECOLOGICO Y
MANEXD DE
SUBPROTLCTOS

FERTILIZACION

RENOVACIDN

COMUMNIDAD

OTRA
DPORTUNIOAD

Afiche - Taller 1 Actividad 3.1: ;Dénde estan nuestras oportunidades de economia?

Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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RECOMENDACIONES

Ampliar la informacién técnica que aparece en las tarjetas y
asociarla con los beneficios econdmicos que se pueden obtener
al seguir las recomendaciones.

& Actividad 3.2
— &

» ;Compartir experiencias!
Oportunidades de economia

Video y Compartir experiencias
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Facilitar el intercambio de experiencias entre los participantes para
reflexionar en grupo e identificar oportunidades de economia en el
entorno de la finca.

Descripcion

Se presenta el video con la historia de la familia Diaz Serna, quien
cuenta como ha podido generar ingresos adicionales en la finca
y la oportunidad de ahorro que encontré realizando el andlisis de
suelos para la fertilizacién. El video servird de tema y ejemplo para
la discusion e intercambio de las experiencias de los participantes en
torno a sus oportunidades de economizar.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Desarrollo de la actividad

a) Presentar el video e indicar que se trata de una familia caficultora
que muestra su experiencia.

b) Motivar a las familias a compartir experiencias relacionadas con la
situaciéon mostrada en el video.

c) Al finalizar el video, invite a los participantes a integrarse con
personas con las que no hayan compartido (2 o 3 grupos), e indiqueles
gue el objeto de la actividad es compartir sus apreciaciones sobre el
audiovisual.

d) Se recomienda que en este momento el extensionista se siente con
el grupo para escuchar a la gente hablar de sus propias experiencias.
¢Como economizan?, ;Que estrategias utilizan?, ;Es dificil?, ;Exige
disciplina?, etc.

e) Solicitar a los participantes ser precisos en sus intercambios de
experiencias. Resaltar si aprovecharon las oportunidades comentadas
y cémo lo hicieron. En caso de no aprovecharlas, indagar por qué
dejaron de hacerlo.

Materiales para el extensionista

e Video Taller 1 - Oportunidades de economizar

Resumen del video: Entrevista a la familia Diaz Serna quien
aprovech¢ la oportunidad de mejorar su cafetal fertilizando con
base en el andlisis de suelos.

e Reproductor de Video



—= Actividad 3.3

iMis oportunidades de economia!

Autorreflexion
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Facilitar que los participantes identifiquen oportunidades para
economizar en los gastos de la finca.

Descripcion

Los participantes identifican que oportunidades tienen para
economizar en sus fincas, para ello, el facilitador promovera la
reflexion y la orientara para identificar las oportunidades.

Desarrollo de la actividad

a) Invitar a los participantes a reunirse entre familiares o personas de
confianza. Los asistentes que deseen, pueden desarrollar el ejercicio
solos.

b) Indicar a los participantes que para realizar el ejercicio deben utilizar
el formato “Mis Oportunidades de Economia”, el que se entregara y
formara parte de su caja de herramientas.

c) ldentificar el momento en que, los participantes reunidos en
subgrupos han diligenciado el formato, para pedirles que compartan
sus impresiones sobre las oportunidades que encontraron y pedirles
que presenten los detalles mas importantes.

Materiales para el extensionista

e Una (1) hoja tamaiio carta: “Mis Oportunidades de Economia”

Caja de herramientas

e Una (1) hoja tamaiio carta: “Mis Oportunidades de Economia”
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Taller 1 ¢ Oportunidad de economia en los egresos
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Conclusion del Taller 1

Objetivo de la actividad

Reconocer y presentar los avances logrados durante la jornada
enfatizando en la apropiacion de conocimientos, la disposicion y
compromiso para llevarlos a la practica.

Descripcion

Este es un espacio para resumir los aprendizajes de la jornada, motivar
a los participantes, reiterar y determinar el cumplimiento del objetivo
del taller (oportunidades de disminucion del gasto).

Desarrollo de la actividad

a) Tomar el tiempo para cerrar la sesion concluyendo con los avances
logrados durante el dia.

b) Invitar a los participantes a completar la informacion relativa a sus
egresos en el formato que les fue entregado y recuérdeles que deben
traer este material para el Taller 2.

c) Insistir en la importancia de asistir a los 3 talleres porque estos
estan interrelacionados y que en lo posible vuelvan con las mismas
personas de la familia.

d) Definir la fecha y hora para el proximo taller.

e) Agradecer a los participantes por su asistencia e interés en el taller.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES
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Programa de Educacion Financiera

Oportunidad
de ingresos

GUIA DE CONTENIDO

SECCION 1: GESTION DE LOS INGRESOS EN ELANO TIEMPO SECCION: 2:15 HORAS

ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS
Actividad 1.1 Oportunidades de ingreso: Gestion de las

‘>)> entradas en el afio 15 min. | e Audio - Fuentes de ingresos

Escucha del dramatizado - Audio

Actividad 1.2 Planificacién de los ingresos en el afio

2. 30 min
&#3P | Discusién dirigida :

ﬁ%—‘l ?gr? ‘Clg?cgd 1.3 Generacién de ingresos por platano intercalado 30min. | ® Afiche Taller 2 - Actividad 1.3: Generacién de ingresos con platano

.. ; intercalado con café
Demostracion de calculo

(?. Actividad 1.4 Elija el crédito apropiado para su inversion! 1 hora e Actividad 1.4: iElija el crédito apropiado para su inversion!
© Juego e Baraja por 31 cartas
‘D) Capsula No. 3 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio

REFRIGERIO 10 MINUTOS

Taller 2 e Oportunidad de ingresos
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SECCION 2 : FLUJO DE LOS INGRESOS TIEMPO SECCION: 1:50 HORAS

ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS
i Actividad 2.1 Uso productivo de mi finca 1:20 e 1 Afiche
= Demostracién y practica horas e Juego de 40 cartas
® | Actividad 2.2 ;Qué pensamos acerca del Flujo de mis ingresos? . e 2 Afiches
paay [ o0 : 30 min.
Discusion en plenaria e 1 Afiche
‘>)> Capsula No. 4 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio
ALMUERZO 1:00 HORA
SECCION 3 : OPORTUNIDADES DE INGRESO TIEMPO SECCION: 2:00 HORAS
ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS
Ac}-iyidad 3.1 Buenas y malas practicas en el uso y manejo del ' « 2 Afiches
© | credito 40 min. .
) e 2 juegos de 20 cartas
uego

& Actividad 3.2 ;Compartir experiencias! Oportunidades de
ingresos complementarios 30 min. | e Video

Video y Compartir experiencias

Actividad 3.3 Oportunidades para aumentar mis ingresos
Q complementarios 30 min.

Reflexién en familia o individual

. 20-25
Palabras de salida in

REFRIGERIO 15 MINUTOS

32 GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES




Descripcion

INDICACION ES PARA El dramatizado presenta un grupo de caficultores que enfrenta
REALIZAR EL TALLER los periodos de iliquidez organizando sus cuentas y desarrollando

estrategias para generar ingresos complementarios.

Desarrollo de la actividad
SECCION 1 a) Presentar el objetivo de la actividad.

GESTION DE LOS INGRESOS b) Informar que van a escuchar una historia y que sobre esta se
EN EL ANO realizara una discusion.

TIEMPO SECCION: 2:00 Horas . . .,
c) Mencionar alguna de las preguntas clave para orientar la atencion

de los participantes.
Obijetivo de la Seccion 1

Introducir el Taller 2 y explorar la percepcion de los participantes PREGUNTAS CLAVE
acerca de las oportunidades para generar ingresos adicionales a partir
del desarrollo de un proyecto productivo. e ;Qué problematica tiene la caficultora de la historia?

e ;Qué beneficios identifican en las decisiones que sugirieron
los otros caficultores?

—n ‘))) Actividad 1.1 e ;Qué oportunidades identificaron para generar ingresos?
Oportunidades de ingreso: Gestion

de Ias entradas en el ano d) Pedir a los participantes que escuchen con atencion el segmento

Escucha del dramatizado - Audio de audio.
Tiempo: 15 Minutos
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Materiales para el extensionista
Objetivo de la actividad e Audio (Dramatizado)

Introducir el tema del dia “Oportunidades de ingreso” y llevarlo a la * Reproductor de Audio
realidad de los participantes.

Taller 2 e Oportunidad de ingresos 33
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w_,:_w Actividad 1.2
Planificacion de los ingresos en el

ano
Discusion dirigida
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Propiciar la interaccién entre los participantes para analizar su
situacién financiera y reflexionar en grupo acerca de los periodos en
que el café no genera ingresos.

Descripcion

Unavez que los participantes han escuchado el dramatizado, invitarlos
a expresar sus apreciaciones acerca del mismo.

Desarrollo de la actividad

a) Invitar a los participantes a discutir sobre el contenido de la historia.

b) Promover que compartan sus opiniones, preguntando cual es la
situacién financiera mas evidente.

c) Utilizar las preguntas clave de la actividad anterior y ampliarlas con
las que se presentan a continuacion:

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

PREGUNTAS CLAVE

e ;Alguno de ustedes ha pasado por situaciones similares a
la de Jacinta?

e ;Qué otra alternativa le sugeriria a Jacinta para solucionar
su situacion?

e ;Seria diferente la situacion de Jacinta si hubiera recurrido
a otras fuentes de financiamiento?

Actividad 1.3
Generacion de ingresos por platano

intercalado con café

Demostracion de cdlculo
Tiempo: 15 Minutos

Objetivo de la actividad

Demostrar con un ejemplo, el uso de una fuente complementaria
de ingreso como estrategia para ahorrar y/o contar con recursos
econdmicos en época de no cosecha.

Desarrollo de la actividad

a) Presentar cada uno de los componentes del afiche y el contexto
general de la informacién con que se construyo el ejemplo. Indicar que



es un ejercicio para visualizar la importancia de contar con ingresos
adicionales en época de no cosecha de café.

b) Explicar a los participantes el costo de la inversion en platano y
los ingresos que se generarian mensualmente. Realice los célculos
necesarios para que los asistentes comprendan de donde sale cada
una de las cifras.

c) Invitar a los participantes a identificar cuales son los meses en los
que tienen entradas de dinero por venta de café. Para tales efectos,
debe utilizar las cartas que identifican los momentos de ingresos
mayores, menores y nulos.

d) Motivar a los participantes a identificar los meses en que reciben
ingresos y aquellos en que no. Este espacio, le permitird generar una
discusion en torno a la importancia de contar con otras fuentes de
recursos cada mes.

e) Indagar si los ingresos generados por un proyecto productivo de
esas caracteristicas podrian ser utilizados para cubrir algunos gastos
de la familia, o ser parte de un ahorro.

PREGUNTAS CLAVE

e ;Conocen otros cultivos que puedan generar ingresos
mensuales como el platano?

e ;Consideran que en épocas de menores ingresos, se puede
recurrir a la venta de otros productos que pueden ser
sembrados e intercalados con café?

e ;En qué meses del ano pueden ahorrar?
e ;Qué estrategia utilizarian?

Materiales para el extensionista

e Afiche: Actividad 1.3: Generacion de ingresos por platano
intercalado con café

e Marcadores borrables
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Afiche y baraja de 12 cartas - Taller 2 Actividad 1.3: Generacion de ingresos por platano
intercalado con café

RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DE LAS
INTERACCIONES ENTRE LOS PARTICIPANTES

e Es importante precisar que el ejercicio es un ejemplo
que tiene un contexto especifico y, puede diferir con las
condiciones del entorno de la region.

Taller 2 e Oportunidad de ingresos
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Actividad 1.4
iElija el crédito apropiado para su
inversion!

Juego
Tiempo: 1:00 Hora

©

Objetivo de la actividad

Introducir conceptos bésicos para identificar y diferenciar las
condiciones y caracteristicas mas importantes para seleccionar un
crédito productivo.

Descripcion

El extensionista orienta a los participantes para que identifiquen las
caracteristicas de un crédito y los invita a encontrar las diferencias y
comparar.

Desarrollo de la actividad - Juego

a) Ubicar el afiche “Elija un crédito para su inversion”.

b) Iniciar la actividad explicando las diferencias entre las fuentes de
crédito. Para ello utilice una de las barajas de tarjetas, explicando cada
unay ubicando la tarjeta en la casilla correspondiente.

c) Finalizar la explicacion de las tarjetas y retirarlas del afiche. En la

medida en que lo hace, pida a los participantes que se enumeren
utilizando el método 1y 2 para formar dos grupos.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

d) Invitar a un participante del Grupo #1 a recoger una tarjeta al azar
en el paquete.

e La consulta en el grupo debe ser rapida. Dar un tiempo hasta
contar 10.

¢ Silarespuesta es correcta, el Grupo #1 gana un (1) punto.

e Si no es correcta, el Grupo #2 gana el derecho a responder y a
hacer la clasificacion.

e Siel Grupo #2 contesta bien, gana el punto del Grupo #1.

e Cada jugador que tiene la tarjeta, debe pegarla en el espacio
conveniente mientras el segundo grupo sigue con otra.

e La oportunidad de escoger una nueva tarjeta queda en el
Grupo #2.

e E| extensionista invita un participante del Grupo #2 a sacar una
tarjeta, leerla y clasificarla.

e Sjlarespuesta es correcta el Grupo #2, gana un (1) punto.

e Sino es correcta, el Grupo #2 cede el turno y el Grupo 1 puede
entrar a hacer la clasificacion.

e Continuar esta dindmica hasta agotar las tarjetas o hasta que se
agote el tiempo del juego.

e) Calcular los puntos ganados por cada uno de los equipos cuando se
han acabado las tarjetas.

f) Concluir el juego con las preguntas clave para llevar el grupo a
reflexionar acerca de las ventajas y desventajas de las ofertas de
crédito.

g) Las soluciones al juego se encuentran en los Anexos.



&2\ Oportunidad | [Elija el crédito apropiado
PREGUNTAS CLAVE W “ﬂ"m'““m'" ------- ity
CONDICIONES SNTE LIS EXTIDADES FHANCIERA RESTI
e ;Cudles son las diferencias entre las distintas fuentes de MONTOA :
. . WU H
financiamiento? FINANCIAR ;
e ;Cudl de las alternativas ofrece mayores beneficios para un swine. ]
caficultor? ;Por qué? - d e
e ;En caso de requerir un crédito a cual recurriria? TASA DEINTERCS :
PERIOD0 DE
GRACIA A CAPITAL !
. o . PAGO DE CLIOTAS '
Materiales para el extensionista DENTERESES P
.o , Je . . . PAGO DE CUDTAS
e Afiche iElija el crédito apropiado para su inversion! DE CAPITAL !
e Tres juegos de 31 cartas para clasificar AR 5
QUGS ]
e Cinta de enmascarar FONDO AGROPECUARIO 4
DE GARANTIAS - FAG &
_____________________________________________________________ o
(da}
DTRAS =
GARANTIAS =)
Cajade Herramientas R =
CONTROL DE =
INVERSION E
Réplica de las tarjetas que sirvieron para el juego en una hoja de - B . S
~ IMFUESTOS
tamano carta. <
CONSULTA GIFIN =
* Reproduzca el audio de la capsula 3 del Profesor Yarumo. S e e =
SEGURO DE VIDA
"

Afiche - Taller 2 Actividad 1.4: iElija el crédito apropiado para su inversion!
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SECCION 2
FLUJO DE LOS INGRESOS

TIEMPO SECCION: 1:45 Horas

Objetivo de la Seccion 2

Identificar y cuantificar los ingresos y el momento del afio en que se
presentan, usando la segunda etapa del flujo de caja “Uso Productivo
de mi Finca”.

Actividad 2.1

Uso productivo de mi finca

Demostracion y prdctica
Tiempo: 1:15 Horas

ey

Objetivo de la actividad

Introducir conceptos basicos para diferenciar y clasificar los ingresos
en el ano.

Descripcion

Los participantes se relinen con sus parientes o personas de confianza
para realizar un trabajo practico en dos etapas: Demostraciéon y
Practica. En la primera se identifican los ingresos por produccion
de café y por otros productos que se siembran en la finca. En la
segunda, los participantes identifican el flujo de sus ingresos en los
meses del afo.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Desarrollo de la actividad

a) Tener en cuenta que cada participante debe tener la estructura
SICA de su finca.

b) Contar con una estructura SICA de la finca seleccionada de ejemplo
para utilizarla en la demostracion.

c) Presentar las etapas en que se divide la actividad:

Etapa 1:
Identificar los lotes de café, su produccion, ventas y generacion de
otros ingresos anuales.

Etapa 2:
Calcular el total de los ingresos distribuidos mes por mes.

d) Etapa 1. Diligenciar las casillas con la produccion y ventas de café,
continuando con los ingresos provenientes de otros productos en el
ano.

e) Insistir que en el espacio OTROS PRODUCTOS, se debe incluir
informacién de los ingresos percibidos por jornales por trabajos
en otras fincas, posibles trasferencias bancarias de un familiar, un
pequeno negocio que produce ingresos, etc.

f) Finalizar la demostracion entregando a los participantes el formato
de la réplica del afiche “Uso productivo de mi finca - Etapa 1y Etapa
2", que les servira para desarrollar el ejercicio entre familiares y/o
personas de confianza, producto que debera ser guardado en su Caja
de Herramientas.

g) Etapa 2. Utilizar la informacion de la Etapa 1, realizar el calculo
de ingresos mensuales por café y otros productos. Invite a los



participantes a trabajar en la seccién del formato: Uso productivo de

) Oportunidad » ﬁ Uso pmtluntnm de mi finca
mi finca - Etapa 2.

e wsmeresos GIEID é‘l [ Do ﬁ%

PRODUCEION AU o
LOTES DE CAFE S P VENTAS KHUALES § L e A

h) Preguntar a los participantes, antes de finalizar la actividad (10
minutos):

TN

OTROS PRODUCTOS PRADUCEIOMAKUAL - yeras auaLes s

e ;En qué etapas del afno identificé que tiene mas ingresos?
. . s . ? Y H i Y

¢En esos r.nomer.ltos seria c<ﬁ3r1vemente ahorrar? S Wostas o dalliy i iradselas /o Mgincet far e [iGiisH TN
L ¢Se nece5|ta de |ngreSOS ad|C|Ona|eS para pOder ahorrar? LOTES DECAFE ENERD  FEBRERD  MARZOD AERIL MAYD JUNHID WU ABOSTOD  SEPTIEMERE OCTUBRL  WOVIENBRE DIGIEMERE
e ;Qué haria con esos ahorros? S e froe— ;

ENERD FEERERD MARZO RERIL MAYD JUNID o ACOSTO  SEFTIEMERE  OCTUBRE 0

RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DE LOS
APRENDIZAJES

Mabria atres ssirateqias para geaerar ingresss adidlusales?

Para desarrollar esta actividad usted debe utilizar la informacién
de la estructura de la finca que se encuentra en SICA, con lo que
puede orientar a los participantes en la elaboracion del cuadro
de la primera etapa “Uso productivo de mi finca” Etapa 1.

Afiche - Taller 2 Actividad 2.1: Uso productivo de mi finca - Etapa 1y Etapa 2
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Materiales para el extensionista —n i ® iy, Actividad 2.2
e Un (1) afiche “Uso productivo de mi finca - Etapa 1 y Etapa 2". Que pensamos acerca del FIU]O de
e Marcadores Borrables mis IngrESOS?
* Cinta de enmascarar Discusion en plenaria
Tiempo: 30 Minutos
Caja de Herramientas
Réplica en tamano carta del afiche: “Uso productivo de mi finca - Objetivo de la actividad

Etapa 1y Etapa 2" Promover el intercambio de opiniones entre los participantes para

reflexionar en grupo acerca de la fluctuacién de los ingresos en los
distintos meses del afo.

Taller 2 o Oportunidad de ingresos | 39
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Descripcion

Los participantes analizan el flujo de sus ingresos durante el aio e
identifican los momentos de iliquidez, al igual que aquellos en los que
cuentan con mayores recursos economicos. El extensionista invita a
los caficultores a analizar su situacion y compartir sus experiencias,
enfatizando en las estrategias utilizadas para continuar con sus
actividades en épocas de menores entradas. (Generacion de ingresos
adicionales, disponer de los ahorros, solicitud de créditos, etc.).

Desarrollo de la actividad

a) Indicar a los participantes que deben centrar su atencion en el
cuadro de demostracion de la Etapa 1.

b) Pedir a los participantes que ubiquen los momentos del afio en los
que se presentan mayores ingresos e indagar acerca del uso que les
darian desde sus experiencias.

c) Facilitar la interaccion entre los participantes, para ello puede hacer
uso de las preguntas clave, que se presentan a continuacion:

PREGUNTAS CLAVE

e ;Qué estrategias identificaron para obtener recursos en los
momentos de menores ingresos?

e ;Encontraron alternativas para generar ingresos adicionales
en momentos de iliquidez?

e ;Qué beneficios trae en el mediano y largo plazo contar
con ahorros?

e ;Creen que es acertado endeudarse para cubrir los
momentos de iliquidez?

e En caso de endeudarse para cubrir los momentos de
iliquidez, utilizaria el dinero para invertir o ;solo para pagar
sus deudas?

* Reproduzca el audio de la capsula 4 del Profesor Yarumo.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

SECCION 3

OPORTUNIDADES DE
INGRESO

TIEMPO SECCION: 3:00 Horas

Objetivo de la Seccion 3

Facilitar el intercambio de experiencias acerca de la generacion de
ingresos adicionales, formas de financiamiento y beneficios del buen
manejo del crédito.

© Actividad 3.1
Buenas y malas practicas en el usoy

manejo del crédito

Juego
Tiempo: 40 Minutos

Objetivo de la actividad

Promover que los participantes identifiquen buenas y malas practicas
en el uso del crédito.

Descripcion

En este juego de clasificacién, los participantes encontraran diferentes
situaciones en tarjetas que muestran situaciones que deben ubicar en
las categorias de “Buenas” o “Malas Practicas” en el uso del crédito.



Desarrollo de la actividad

o] idad | Buenasy malas practicas
@ﬁﬁ"ﬂ:‘ﬁ |Lmel ls:rmne delcrédite 22 oo WM

a) Dividir el grupo de participantes en dos subgrupos.

b) Ubicar el afiche y repartir la baraja de tarjetas en partes iguales,
para cada uno de los grupos.

c) Solicitar a un participante de cada grupo que fije la carta en el
afiche, en la casilla que estime conveniente.

d) Concluir el ejercicio mostrando los resultados y validando las
respuestas de los participantes.

RECOMENDACIONES PARA LA FACILITACION DE LOS
APRENDIZAJES

Recuerde a los participantes que las buenas practicas en el
manejo del crédito estdn muy ligadas a sus necesidades, la
planificacion y el reconocimiento de su situacion econémica y
financiera.
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Materiales para el extensionista

e Un (1) afiche “Buenas y Malas practicas en el uso y manejo del J
crédito”
e Una (1) baraja por 20 tarjetas. Afiche - Taller 2 Actividad 3.1: Buenas y malas practicas en el uso y manejo del crédito
Caja de Herramientas

e Una (1) hoja tamafio carta con la impresion de las barajas del
juego.
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® Actividad 3.2
® :Compartir experiencias!
Oportunidades de ingresos

complementarios

Video y Compartir experiencias
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Facilitar el intercambio de experiencias entre los participantes para
reflexionar en grupo acerca de los beneficios del crédito como insumo
productivo.

Descripcion

Se presenta el video con la historia de una familia caficultora que
utilizé el crédito de renovacién por siembra 'y mejoré la productividad
de la finca, complementando sus ingresos con proyectos productivos
asociados al café.

Desarrollo de la actividad

a) Presentar el video e indicar que este muestra la historia de una
familia caficultora que narra su experiencia en la generacién de
ingresos complementarios.

b) Motivar a las familias a compartir sus experiencias.
c) Se recomienda que en este momento el extensionista se siente con
el grupo para escuchar a la gente hablar de sus propias experiencias:

¢Realizaron un proyecto que les permitié aumentar sus ingresos? ;De
qué tipo? ;Les fue bien? ;Utilizaron el crédito?

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

d) Finalizar la actividad con una plenaria en donde se registran las
principales conclusiones de todos los grupos.

Materiales para el extensionista

e Video de la Familia Garcia Murillo - Importancia de tener otros
cultivos.

e Reproductor de Video

Actividad 3.3
Oportunidades para aumentar mis

ingresos complementarios

Reflexion en familia o individual
Tiempo: 30 Minutos

Objetivo de la actividad

Promover que los participantes identifiquen oportunidades para
invertir y generar ingresos complementarios.

Descripcion

Los participantes evaltan las alternativas que podrian aprovechar en
su entorno para generar ingresos complementarios. El facilitador los
organiza por familias o cercania y propicia una reflexion orientada a
identificar oportunidades.

Desarrollo de la actividad

a) Invitar a los participantes a reunirse entre familiares o personas de
confianza. También pueden realizar este ejercicio solos, si lo desean.



b) Pedir a los asistentes que utilicen el formato “Evaluacion de
Oportunidades para aumentar mis ingresos complementarios”.

c) Recordar a los participantes que ya se habia realizado un ejercicio
similar en el primer taller, y pueden apoyarse en esas oportunidades
para desarrollar esta actividad. En este ejercicio es importante
identificar algunas oportunidades que los caficultores quisieran
aprovechar. No importa el nivel de precisién de los riesgos, inversiones
o ingreso previsto, porque en el T3, priorizaran una oportunidad a
transformar en proyecto. Es en ese momento que dedicardn mas
tiempo para evaluarlo.

d) Acompanar a los subgrupos para aclarar dudas en relacion con
los contenidos del formato, asi como el caracter realista de las
oportunidades.

e) Cinco (5) minutos antes de finalizar la actividad, invitar a los
participantes a regresar en plenaria para compartir las oportunidades
que lograron identificar presentando los detalles mas importantes.

f) Concluir invitando a los participantes a expresar sus apreciaciones
sobre las oportunidades que lograron identificar. ;Son las mejores?
¢Son realizables con los recursos con que cuentan?

g) Invitar a los participantes a realizar la misma tarea en casa,
identificando sus oportunidades, bien sea de economia o de
generacion de ingresos adicionales, e indicar que serd un insumo el
Taller 3.

h) Utilizar las siguientes preguntas orientadoras para dinamizar la
plenaria.

e ;Cudl es la situacion mas importante que se desarrolla en
el video?

e ;ldentifican algln riesgo en las decisiones de la familia del
video?

e ;Qué ensenanzas puede dejarle esta situacion para el
manejo de su finca?

Materiales para el extensionista

No aplica
Caja de Herramientas
e Formato “Oportunidades para aumentar mis ingresos

complementarios”.

i TALLIR 2
M o jRETEE

i Oportunidades para aumentar
@%ﬁg T mgs ingresos complementarios

EVALUAGION DELAS OPORTUNIDADES

INVERSIONES INGRESD
(SIESNECESARID)  PREVISTO

(Gt OPORTUNIDADES:

kw- INGRESOS COMPLEMENTARIDS

DESAFIDS - RIESGOS

Caja de herramientas - Taller 2 Actividad 3.3: Oportunidades para aumentar mis ingresos
complementarios

Taller 2 e Oportunidad de ingresos 43
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Conclusion del Taller 2
TIEMPO: 15 Minutos

Descripcion

Este es un espacio para hacer un resumen de los aprendizajes de la
jornada, motivar a los participantes, reiterary precisar el cumplimiento
del objetivo del taller (oportunidades de generacién de ingresos).

Desarrollo de la actividad
a) Tomar el tiempo para concluir con los aprendizajes de la jornada y
agradecer a los participantes su interés y dedicacion en el taller.

b) Precisar lainformacion de logisticay demas aspectos para el proximo
taller. Motivelos a regresar una vez mas, resaltando la importancia de
su presencia en el taller final para lograr los objetivos del programa.

c) Cerrar la sesion resaltando los avances logrados en el dia.

d) Recordar a los participantes completar la informacion de sus
ingresos y traerla para el proximo taller en su caja de herramientas.
Explique que la informacién del Taller 1 y Taller 2, son insumos para

el trabajo en el Taller 3.

e) Definir la fecha y horario del proximo taller.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES



Yw? \Oportunidad

8@3>-/ en nuestras manos

Programa de Educacion Financiera

Proyecto productivo
y financiacion

GUIA DE CONTENIDO

SECCION 1: FINANCIACION DE UN PROYECTO PRODUCTIVO TIEMPO SECCION: 1:30 HORAS
ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS
‘))) Actividad 1.1 Financiacién de un proyecto productivo 15 min e Audio

Escucha de un dramatizado ’ Planificacién y Manejo del crédito

Actividad 1.2 Proyecto productivo e inversion

el 30 min
&F3P | Discusién dirigida ‘

N Actividad 1.3 Costo-Beneficio y manejo del crédito de
‘Hﬁ'_‘l renovacion por siembra 45 min. | e 1 Afiche
Demostracion de calculo

‘>)) Cépsula No. 5 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio

REFRIGERIO 10 MINUTOS
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SECCION 2: FLUJO DE CAJAY ESTRATEGIAS FINANCIERAS TIEMPO SECCION: 2:30 HORAS

ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS

o Actividad 2.1 Flujo de Caja: Distribucion de los ingresos y los
ﬁgg egresos en el afo 1:20 hora | e 1 Afiche + 1 hoja para el caficultor
Demostracion de calculo y Ejercicio practico

2. | Actividad 2.2 ;Qué pensamos acerca de nuestro Flujo de Caja? 30 min
&#3* | Discusién en plenaria ‘
(?. Actividad 2.3 Flujo de Caja y estrategias financieras 40 min e 2 Afiches
© Juego " | e 3 barajas con 27 cartas
‘))) Capsula No. 6 del Profesor Yarumo 5 min. e Audio

ALMUERZO 1:00 HORA

SECCION 3 : TRANSFORMAR UNA OPORTUNIDAD EN UN ANl o.
PROYECTO CONCRETO TIEMPO SECCION: 2:00 HORAS

ACTIVIDADES TIEMPO MATERIALES REQUERIDOS

& Actividad 3.1 jCompartir experiencias! Inversién ganar plata
By [ con plata 30 min. | e Audiovisual
Video y Compartir experiencias

Actividad 3.2 Transformar una oportunidad en un proyecto
9 concreto 40 min. | e 2 hojas
Reflexion en familia o individual

Conclusién del tificad ;
onclusién del programa y certificado e Certificados

ERPS 35 min, 1he
El Video de Cierre del Programa * Audiovisual

REFRIGERIO 10 MINUTOS

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES




Descripcion

INDICACIONES PARA El dramatizado presenta dos caficultores que han gestionado de
REALIZAR EL TALLER formas diferentes los créditos que recibieron para renovacién por

siembra con sus respectivas consecuencias.

) Desarrollo de la actividad
SECCION 1

FINANCIACIéN DE UN b) Informar que van a escuchar una historia y que sobre esta se
PROYECTO PRODUCTIVO realizard una discusion.

TIEMPO SECCION: 1:00 Hora

a) Presentar el objetivo de la actividad.

c) Mencionar alguna de las preguntas clave para orientar la atencién
de los participantes.

Obijetivo de la Seccion 1

Introducir el Taller 3 y explorar la percepcion de los participantes PREGUNTAS CLAVE

acerca de los beneficios de usar el flujo de caja para planificar la e ;Cudles son los principales temas que se abordan en el

solicitud de un crédito productivo. audio? (Planificacién, manejo del crédito, inversién, gasto
innecesario, etc.)

e ;Qué decisiones tomadas por la caficultora le permitieron

—u ‘)) Actividad 1.1 tener una finca organizada y productiva?
FinanCiaCién de un proyeCtO e ;Qué consecuencias se identifican en las formas de
. estionar los créditos que recibieron para renovacién por
productivo it ) ° ’
Escucha de un dramatizado
Tiempo: 15 Minutos d) Solicitar a los participantes que escuchen con atencién el segmento
de audio.

Objetivo de la actividad

Introducir el tema del dia “Financiacién de un Proyecto Productivo” y

llevarlo al contexto de los participantes. * Audio (Dramatizado)
e Reproductor de Audio

Materiales para el extensionista
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‘-i';ﬁl".’-’ Actividad 1.2
Proyecto productivo e inversion
Discusion dirigida
Tiempo: 20 Minutos

Objetivo de la actividad

Propiciar la interaccion entre los participantes para analizar las
situaciones de los protagonistas del audio y reflexionar en grupo
acerca de los riesgos y consecuencias de las decisiones financieras.

Descripcion

Se retoman las reflexiones de los participantes en la actividad anterior
y se promueve la discusién en relacion con los beneficios y riesgos del
proyecto productivo y sus formas de financiamiento.

Desarrollo de la actividad
a) Pedir a los participantes que compartan sus opiniones en torno al
tema del audio.

b) Utilizar las preguntas clave de la actividad anterior y ampliarlas con
las que se presentan a continuacion:

PREGUNTAS CLAVE

e ;Como puede la renovaciéon de cafetales ayudar en el
mejoramiento de la produccion?

e ;El impacto de los fenémenos climaticos en la produccion,
es solamente mala suerte?

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

e ;Cuales son las recomendaciones para que el crédito sea
realmente una oportunidad para realizar un proyecto
productivo?

e ;Cuales son los riesgos de las malas practicas en el manejo
del crédito?

e ;Por qué lo llamamos un proyecto productivo? ;Cual es la
diferencia con otro tipo de proyecto?

d) Finalizar el ejercicio indagando con los participantes acerca de la
nocioén de “oportunidad” de inversion.

Actividad 1.3
Costo-Beneficio y manejo del

crédito de renovacion por siembra

Demostracion de cdlculo
Tiempo: 35 Minutos

i

Objetivo de la actividad

Mostrar a los participantes el funcionamiento de un crédito productivo
para renovacién por siembra.

Descripcion

Se presenta un grafico que permite demostrar la relacion entre la
inversion del crédito para renovacion por siembray el pago de las cuotas
del mismo, expresado en términos de cargas de café: relaciéon costo-
beneficio para mejorar la produccion de una (1) hectarea de café.



Desarrollo de la actividad Materiales para el extensionista

a) Presentar el funcionamiento del producto de crédito para e Afiche: Costo-Beneficio y manejo del crédito para renovacion

renovacion por siembra en todo su ciclo, desde el desembolso hasta
finalizar los pagos. ®0portunldad » Costo - Beneficio y manejo del
o ) ) enaestasmanes | orddite de renovacitn A gre.... AT
b) Tener en cuenta los siguientes aspectos previos antes de realizar la

explicacion del grafico que aparece en el Afiche: Costo-Beneficio y o

manejo del crédito para renovacién por siembra. B CATGA DECTE 4 .
e PROOLICA PROMECE] -

" CISTOS FRINTETE " -~ #
i) Evidenciar con ayuda del grafico, la cantidad de cargas de café, = i ‘/\\ M
B

que se invierten en un proyecto de Renovacion por Siembra, :-_'._H____C¥-
atendiendo las recomendaciones del extensionista y la forma en M ’; = " . S
que seria posible atender el pago de las cuotas del crédito sin i ,/'“7"“4; m{f o 3 S : ”fj,
. , . o—-i/— o e t ~ + + t t T
recurrir a la busqueda de otros ingresos. - i e et e N ks i3
DA LR L
ii) Mostrar como el incentivo a la capitalizacion rural - ICR, es
. L, . ; it e
una oportunidad para disminucién del capital prestado, pago de REPARTICIGN DELOS COSTOS DELCREDITO RENOVACAGN CON INCENTIVD Y CONVENIO FNC T
. p CARITAL INTERES GARANTIAS  SEGUROS i
intereses, garantias y seguros. P =
, . b : A
iii) Mostrar como los ingresos que se generan en la etapa i
productiva por la venta de café, permiten cubrir los costos del
crédito Y el pago de la cuota. Afiche - Taller 3 Actividad 1.3: Costo-Beneficio y manejo del crédito de renovacion
PREGUNTAS CLAVE Elementos de contenido a considerar para la Actividad 1.3
e ;Cuanto le estd generando una (1) hectarea de café sin Identificar los recursos necesarios para realizar la renovacion de
renovar en este momento? una (1) hectérea de café.

e ;Qué tanto mejoran los ingresos al renovar su cafetal?

e ;Creen ustedes que el crédito podria ser pagado a partir del
segundo ano?

e ;Se puede ahorrar en algunos costos del crédito
cubriéndolos con recursos del ahorro o con mano de obra Propender por una adecuada densidad de siembra, es decir, un
familiar? minimo de 7.000 plantas por hectarea.

Es importante atender a las recomendaciones técnicas, por
ejemplo renovar solo el 20% del area sembrada en café,
utilizando semillas de variedades resistentes a la roya.
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* Reproduzca el audio de la capsula 5 del Profesor Yarumo.
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SECCION 2

FLUJO DE CAJAY
ESTRATEGIAS FINANCIERAS

TIEMPO SECCION: 2:40 Horas

Objetivo de la Seccion 2

Completar el flujo de caja para tener un panorama general de su
situacion financiera en el afo.

iy Actividad 2.1
Flujo de Caja: Distribucion de los

ingresos y los egresos en el ano

Demostracion de cdlculo y Ejercicio prdctico
Tiempo: 1:20 Horas

Objetivo de la actividad

Facilitar que los participantes realicen su flujo de caja e identifiquen
estrategias financieras para enfrentar los momentos de liquidez e
iliquidez en el ano.

Descripcion

En esta actividad se realizaran los calculos necesarios para elaborar
un “FLUJO DE CAJA". El ejercicio se realiza en tres (3) etapas que
transcurren alternadamente. Se requieren los insumos de los cuadros:
“Total mis egresos - Etapa 4", Taller 1y “Uso productivo de mi finca
- Etapa 2" del Taller 2.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Desarrollo de la actividad

a) Explicar a los participantes que el ejercicio se desarrollard en 3
etapas, en las que se alternard la demostracién del calculo y las
practicas utilizando los cuadros que ya han elaborado los participantes
con sus datos, en los Talleres 1y 2, en el cuadro Flujo de Caja, que se
encuentra en su Caja de Herramientas.

Etapa 1: Transcribir mes por mes el sub-total de la linea amarilla del
formato Flujo de Caja, los resultados del Taller 2 (Ingresos)

Etapa 2: Hacer lo mismo para los resultados del Taller 1 (Egresos)

Etapa 3: Realizar la sustraccion Ingresos - Egresos en la linea
“Situacion financiera”.

b) Destacar en la demostracion, las variaciones de las cifras en el Flujo
de Caja.

c) Aprovechar la demostracion para mencionar las diferentes
estrategias financieras que podrian utilizarse en esos momentos de
iliquidez.

d) Indagar con los participantes, antes de finalizar la actividad (10
minutos):

:Se puede ahorrar en los momentos en que se reciben ingresos?

¢Como se podria hacer?

Materiales para el extensionista

e Afiche Flujo de caja: Distribucion de los ingresos y los egresos
en el afo

e Marcadores borrables
e Cinta de enmascarar



Caja de herramientas Descripcion

e Hoja tamafo carta con la réplica del afiche: Flujo de caja: Propiciar el intercambio  de experiencias y opiniones de
Distribucion de los ingresos y los egresos en el afio. los participantes para facilitar el andlisis de sus flujos de cajay sugerir
estrategias financieras posibles de acuerdo a su entorno, una vez

() 2poxuridad b 5 Mnjo de cala

slosras el o A meee . REER realizado el ejercicio en la Actividad 2.1.

ENERD FEBRERD MARLD ABRIL MAYD J[EH] JULo

Desarrollo de la actividad

a) Indicar a los participantes que deben centrar su atencion en la linea:
Situacion financiera mensual

b) Facilitar la interaccién entre los participantes, para ello puede hacer
uso de las preguntas clave, presentadas a continuacién:

PREGUNTAS CLAVE

e ;De qué lado estd la balanza?

e ;Hay oportunidades en que quedan recursos?;Qué se esta
haciendo con esos recursos?

e En qué meses se presentan mejores ingresos?
e En qué meses se tienen mas gastos que ingresos?

e ;Qué estrategias deberian utilizarse para gestionar la
liquidez en el ano y pagar los diferentes gastos?

—= \-i‘;:"‘.?-l ACﬁV’:dad 2.2 e ;Recurren a préstamos informales en momentos dificiles?
:Qué pensamos acerca de nuestro

Afiche - Taller 3 Actividad 2.1: Flujo de caja: Distribucién de los ingresos y los egresos en el afo

Tener en cuenta orientar la reflexion hacia la forma en que

F|ujo de Caja? podrian mitigar esos desequilibrios en el flujo de caja. Ademas

. ., . reflexione junto con los participantes sobre ;Cémo pueden
Discusion en plenaria aprovechar algunas oportunidades en el entorno? ;Qué
Tiempo: 30 Minutos acciones pueden adelantar en su cafetal para estabilizar los

ingresos? y ;Cémo lo harian?

Obijetivo de la actividad

Facilitar la interaccion entre los participantes para analizar el flujo
de los recursos en el afio y sugerir alternativas para resolver sus No aplica
situaciones de iliquidez con estrategias financieras viables.

Materiales para el extensionista
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?@) Actividad 2.3
Flujo de Caja y estrategias

financieras

Juego
Tiempo: 45 Minutos

Objetivo de la actividad

Orientar a los participantes para analizar una situacion financiera y
buscar estrategias para los momentos de iliquidez y los de mayores
ingresos.

Descripcion

Los participantes forman dos (2) subgrupos para realizar el juego, que
consiste en identificar las mejores estrategias que aplicarian para el
caso que sirvio para la demostracion de la Actividad 2.1.

Duracion

45 minutos

Desarrollo de la actividad

a) Trabajar con el afiche utilizado en la Actividad 2.1 del taller.
b) Explicar las reglas del ejercicio-juego.

c) Organizar a las personas en 2 subgrupos, cuidando de separar a
miembros de la misma familia.

d) Distribuir los afiches y tarjetas e indicar el tiempo maximo para
realizar el ejercicio que consiste en ubicar las buenas estrategias
financieras que aplicarian teniendo en cuenta la situaciéon de cada mes.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

e) Presentar el contexto del caso: familia de 5 personas, 2 hectareas
de café, etc.

f) Al final del juego, escoger un representante por cada grupo y motivar
a los participantes para que observen similitudes y diferencias de los
resultados de los 3 equipos.

g) Realizar las observaciones finales si es necesario, de lo contrario
felicite a los participantes por los aciertos en sus conclusiones y
seleccion de estrategias.

Materiales para el extensionista

e 2 Afiches “Flujo de caja y estrategias financieras”
e 2 juegos por 27 tarjetas.

* Reproduzca el audio de la capsula 6 del Profesor Yarumo.
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Baraja de 27 cartas - Taller 3 Actividad 2.2: Flujo de caja y estrategias financieras

SECCION 3

TRANSFORMAR UNA
OPORTUNIDAD EN UN
PROYECTO CONCRETO

TIEMPO SECCION: 2:00 Horas

Objetivo de la Seccion 3

Facilitar el intercambio de experiencias acerca de la importancia de
tener en la finca otras fuentes de ingreso adicionales.

Descripcion

Se genera un espacio para compartir experiencias y reflexionar
sobre los aspectos a tener en cuenta para elegir una oportunidad y
transformarla en un proyecto productivo que permitird economizar o
generar ingresos complementarios.

e = El". Actividad 3.1

iCompartir experiencias! Inversion

Ganar plata con plata

Video y Compartir experiencias
Tiempo: 30 Minutos

Objeto de la Actividad

Motivar a los participantes para que identifiquen oportunidades
en el entorno que les permitan la generacién de ingresos o realizar
economia en sus egresos.

Descripcion

Se presenta el video con la historia de la familia Cano Londoio, que
narra cémo halogrado mantener su finca, generar ingresos adicionales
y ahorrar.

Desarrollo de la actividad

a) Presentar la actividad precisando que el video muestra la historia
de una familia caficultora que cuenta su experiencia en la generacién
de ingresos.

b) Motivar a las familias a compartir sus experiencias

c) Se recomienda que en este momento el extensionista se siente con
el grupo para escuchar a la gente hablar sobre sus propias experiencias.
:Como manejar la plata para generar plata (inversion)? ;Cuales son los
riesgos? ¢Es posible? ;Cémo mitigar los riesgos? Porque hay un dicho
que dice: el que no arriesga, no obtiene nada.
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d) Finalizar la actividad con una plenaria en donde se registran las
principales conclusiones de todos los grupos.

Materiales para el extensionista

e Video Familia Cano Londoio - Generacién de ingresos adicionales
e Reproductor de Video

Actividad 3.2
Transformar una oportunidad en un

proyecto concreto

Reflexion en familia o individual
Tiempo: 1:00 Hora

Objetivo de la actividad

Los participantes seleccionan una de las oportunidades que han
venido trabajando para desarrollar un proyecto productivo que les
permita disminuir gastos y generar ingresos complementarios.

Descripcion

Seleccion de una oportunidad que cada familia o participante en el
taller, quisiera transformar en proyecto productivo, evaluando su
viabilidad y las fuentes de financiacion para el mismo.

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Desarrollo de la actividad

a) Presentar el ejercicio explicando que consiste en concretar en un
proyecto la oportunidad priorizada por cada familia, la cual ha sido
seleccionada de la lista que hicieron en el Taller 1 - Actividad 3.3,
Mis Oportunidades de Economia y que se desarrollé en el Taller 2 -
Actividad 3.3, Mis Oportunidades de Generar Ingresos Adicionales.

b) Tener en cuenta que no se realiza ninguna demostracién vy la
actividad central es orientar a los participantes en la evaluacion de su
oportunidad y puesta de la misma en un proyecto.

c) Utilizar el formato Priorizar una oportunidad para transformarla en
un proyecto productivo concreto para explicar el trabajo a realizar.

d) Realizar una plenaria, en la que cada familia o participante presente
la oportunidad que se ha priorizado.
Materiales para el extensionista

No hay afiche, el extensionista tiene como herramienta uno de los
formatos de la Caja de Herramientas de los participantes, con la cual
guia el trabajo a desarrollar.

Caja de Herramientas

e Una (1) hoja impresa por ambas caras: Priorizar una oportunidad
para transformarla en un proyecto productivo concreto.



nidad Priorizar una oportunidad para A&, [ ey ﬁm
(Y Qportuntdad +Inuhmrhmlu;myeem o Wi | 5 Wty
T productivo cancreto () Piigina 1 de 2
OPORTUNIGAD PRIDRIZADA
,{aﬂ_u:m[:.mund O«és:sr-nreui@,
puede ewroun s
prosecta reakizotie? ingresas v flujo de coya?
i
RESUMEN DE SU PROYECTD PRODUCTIVO i b il SN
Mario de obrs - Cudinto represents?
o i ears Costaclelproyecta y hishsamandatsiisisinl o
cobo &l propecio? T S o »
4 Eranamias o asperados b Diros
breichicor ppralcd \ =
ol S st castos del propectal |
— 2 L
e, o P e ] NOTAS
ZEstd 1 il
Souiomne b Eneges erriera b

PREFARACIGH DIEL PR PROBUCTIVD
EVALUACION DEL COSTO DE SU PROYECTD

Cartiiad | Proia | CoMtototal

identificacidnde fos
ISUMGS PANG corcretar
lor pportunidad en un

[N i A 5L Coshon

£ CoSTOTOTAL DEL PROYECTD
Cantidad X Precia = Costo tatal por Insuma

- A

Caja de herramientas - Taller 3 Actividad 3.2 (Pagina 1 y Pagina 2): Transformar una oportunidad en un proyecto concreto

Conclusion del Taller 3 Desarrollo de la actividad

TIEMPO: 30 Minutos a) Invitar a los participantes a expresar cudles son los aportes que
consideran les han proporcionado los tres talleres, a nivel de

Descripcion conocimientos, practicas, herramientas de trabajo, etc.

Antes de hacer la clausura del programa, pida a los participantes b) Presentar el video de clausura.

resumir los aportes de los tres talleres y expresar algunas posibles

. .. . . E los Dipl ifi I icipacio I
pistas de seguimiento posible para concretar la oportunidad evaluada. c) Entregar los Diplomas que certifican la participacion en los tres

talleres de Educacién Financiera.

d) Invitaralos caficultores a continuar a evaluar su proyectoy realizarlo
si ven que vale la pena. Asi mismo indicarles la importancia de realizar
el flujo de y hacerlo por lo menos 1 vez al ano.
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ANEXO 1
LISTA DE CHEQUEO DE MATERIALES

MATERIALES DE APOYO PARA EL EXTENSIONISTA COMUNES A LOS TRES (3) TALLERES

VERIFICACION

Reproductor de audios y videos

Cordel para los afiches

Cinta de enmascarar

Set de tres (3) marcadores borrables: Rojo, Negro, Verde

Set de tres (3) marcadores permanentes: Verde, Rojo, Negro

Borrador

I I I O I O

Tablero o papelografo

56 GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES



MATERIALES TALLER 1

MATERIALES PARA EL EXTENSIONISTA TIPO DE MATERIAL VERIFICACION
ﬁsgxﬁgg:dldgfc?ﬁgﬁgo-AUdiO: Produccioén de alimentos en la finca - Una €D audio o MP3 ]
;:ilcg\e/:ﬂg(si 513}13|£ﬁerr1235tradén de célculo de la economia con la produccién de 1 Afiche ]
Actividad 2.1 Juego: ;Cudles son mis egresos? 1 Afiche y 1 baraja con 40 cartas O
Actividad 2.2 Costos de produccién - Etapa 1, Etapa 2 y Etapa 3 2 Afiches O

¢Cuanto y cuando sale la plata en el aio? - Etapa 4 1 Afiche O

Actividad 3.1 Juego: ;En dénde estan nuestras oportunidades de economia? 1 Afiche y 1 baraja con 25 cartas O

Actividad 3.2 jCompartir experiencias! Historias de oportunidades de economia CD video o MP4 O
MATERIALES PARA LOS PARTICIPANTES - CAJA DE HERRAMIENTAS TIPO DE MATERIAL VERIFICACION

Actividad 1.3 Célculo de los gastos en alimentos basicos 1 hoja tamano carta - Réplica adaptada del afiche O

Actividad 2.2 Costos de produccién - Etapa 1, Etapa 2, Etapa 3 y Etapa 4 2 hojas tamano carta- Réplicas de los afiches O

Actividad 3.3 jMis oportunidades de economia! 1 hoja tamano carta O
MATERIAL SEGUIMIENTO Y EVALUACION TIPO DE MATERIAL VERIFICACION

Formato B1 - Levantamiento de informacion de Linea de Base 1 hoja tamano carta O

Formato B2 - Listado de asistencia 1 hoja tamano carta O

Formato B3 - Listado de entrega de almuerzos y refrigerios 1 hoja tamano carta O
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MATERIALES TALLER 2

MATERIALES PARA EL EXTENSIONISTA TIPO DE MATERIAL VERIFICACION
Actividad 1.1 Dramatizado-Audio: Oportunidades de ingreso: Gestion de los ingresos en el afio CD audio o MP3 O
Actividad 1.3 Generacién de ingresos por platano intercalado con café 1 Afiche y 1 Baraja con 12 Cartas |
Actividad 1.4 Juego: iElija el crédito apropiado para su inversion! 1 Afiche y 1 Baraja con 31 cartas |
Actividad 2.1 Uso productivo de mi finca 1 Afiche |
1 Afiche |
Actividad 3.1 Juego: Buenas y malas practicas en el uso y manejo del crédito
1 Baraja con 20 cartas |
i—\::;\;ilc(:;dei:: rii(;;)mpar‘tir experiencias! Historias de Oportunidades de ingresos CD Video, MP4 O]
MATERIALES PARA LOS PARTICIPANTES TIPO DE MATERIAL VERIFICACION
Actividad 2.1 Uso productivo de mi finca 1 hoja réplica de los afiches O
Actividad 3.3 Oportunidades para aumentar mis ingresos 1 hoja tamano carta O
MATERIAL SEGUIMIENTO TIPO DE MATERIAL VERIFICACION
Formato B2 - Listado de asistencia 1 hoja tamano carta O
Formato B3 - Listado de entrega de almuerzos y refrigerios 1 hoja tamano carta O
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MATERIALES TALLER 3

MATERIALES PARA EL EXTENSIONISTA

TIPO DE MATERIAL

VERIFICACION

Actividad 1.1 Dramatizado-Audio Financiacién de un proyecto productivo

CD audio o MP3

O

Actividad 1.3 Costo-Beneficio y manejo del crédito de renovacion - Rueda de
relaciones

1 Afiche

Actividad 2.1 Flujo de caja - Distribucién de los ingresos y los egresos en el ano

1 Afiche

Actividad 2.2 Juego: Flujo de caja y Estrategias financieras

2 Afiches y 2 barajas con 27 cartas

Actividad 3.1 jCompartir experiencias! Inversién Ganar plata con plata

CD video, MP4

Actividad 3.2 Transformar una oportunidad en un proyecto concreto

1 hoja tamano carta

Clausura de los 3 talleres

Certificados

Ojoo|ojo| d

Video motivacional: CD o MP4

O

MATERIALES PARA EL PARTICIPANTE

TIPO DE MATERIAL

VERIFICACION

Actividad 1.3 Costo-Beneficio y manejo del crédito de renovacion

1 hoja - Adaptacién afiche

O

Actividad 2.1 Flujo de caja - Distribucién de los ingresos y los egresos en el ano

1 hoja - Adaptacion afiche

O

Actividad 3.2 Transformar una oportunidad en un proyecto concreto

1 hoja impresa por ambas caras

O

MATERIAL SEGUIMIENTO

TIPO DE MATERIAL

VERIFICACION

Formato B2 - Listado de asistencia

1 hoja tamano carta

O

Formato B3 - Listado de entrega de almuerzos y refrigerios

1 hoja tamano carta

O
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ANEXO 2
RESPUESTAS DE LOS JUEGOS

GUIA METODOLOGICA PARA EL DESARROLLO DE TALLERES CON CAFICULTORES

Q) Qporsunidad ) ; Gudles son mis egresos?

=3 Desjardi TALLER1
moes . T

Son roonaes 8 la producckin como por efemplo:
mﬁ?’mw;ﬁwmﬂmm

ACTIVIDAD 21
- ! 1 =N
£0ST0S | memmsee | BHIS
DE PRODUCCION ; LA FAMILIA =l S
| e enery s | e stion b o

significative da los Ingresos mensuakes,

Respuestas del Juego - Taller 1 Actividad 2.1: ;Cuales son mis egresos?



Donde estan nuestra
@%@“ﬁ i nunnuﬁldadu':lle ewnsanla‘?

. iitin1 |
_‘ﬁ_. R i %Jﬂllulﬂ!‘

MANEID DE
SUBFRODUCTOS

FERTILIZACION

RENDVACION

COMURIDAD

OTRA
OPORTUMIDAD
e

Respuestas del Juego - Taller 1 Actividad 3.1: ;Dénde estan nuestras oportunidades de
economia?

@emmaet: PR RS

CREDITOS TRAMITADOS DIRECTAMENTE
ANTE LAS ENTIDADES FINANCIERAS

CONDICIONES

MONTO A
FINANCIAR

PLAZO DE PAGD

TASA DE INTERES

PERIODO DE
GRACIA A CAPITAL

PAGO DE CUOTAS
DE INTERESES

PAGO DE CUOTAS
DE CAPITAL

INCENTIVO A LA
GAPITALIZACION

RURAL - INCENTIVO

FONDO AGROPECUARIO
DE GARANTIAS - FAG

OTRAS
GARANTIAS
CONTROLDE
INVERSION

IMPUESTOS

CONSULTA CIFIN

SEGURO DEVIDA

Proguans e Eibicadin Flsarers

Hasta
$8.000.000

por hectarea

Anual Vencido
en cuotas iguales de capital

Hasta sl 30% dol valer del arapecta si
Madarellwa dedinido par
Tape misima poi rnedma Dﬁ o,
auimplimiznlo d= a5 feguisi ]
de. | was)

Se garantiza el
80% del capital

Firma Personal,
avalista, dendor
solidario o hipoteca

Valor definida por la
entidad financiera

Gravamen Movimientos
Financieros (4 x 1000)

$15.150

Aplica

qmmadn

....................................................................

____________________________________________________________________

....................................................................

Desia r!ns
A mos

Carro, Moto, Gosecha

CREDITO INFORMAL
(PRESTAMISTA)

Negociado
dircctamente con el
prestamista

Maximo
1aiio

Mensual
Anticipado

Personal, Finca,

ﬁ TALLER 2
CHIVEIAD 14

No aplica

Respuestas del Juego - Taller 2 Actividad 1.4: iElija el crédito apropiado para su inversion!
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TOTAL INGRESOS MENSUALES

TOTAL EGRESOS MENSUALES

SITUACION

FINANCIERA

Café: $ 79.177, Ingresos por mano de obra:

Recoleccion: $117.249, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $16.079, Otros costos de

Enero $600.000, Venta de platano: $322.000 produccion: $210.890, Comida: $600.000 $21.307
Total : $1.001.177 Total: $979.871
Venta de colinos de café: $1.000.000, Ingresos Recoleccién: $61.542, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $8.440, Otros costos de
Febrero por mano de obra: $600.000, Venta de platano: produccion: $210.890, Comida: $600.000, Cigarrillos/Licores: $100.000 $905.475
$322.000 Total: $1.922.000 Total: $1.016.525
Café: $1.916.708, Ingresos por mano de obra: Recoleccion: $145.898, Manejo de arvenses: $1.604.382, Control fitosanitario: $35.652,
Marzo $600.000, Venta de platano: $322.000 Beneficio: $20.008, Otros costos de produccién: $210.890, Comida: $600.000, Cigarrillos/ $121.878
Total: $2.838.708 Licores: $100.000 Total: $2.716.830
iy o Recoleccion: $631.339, Fertilizacion: $8.082.113, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio:
Abril ?j::l.- 256?391771122 Venta de platano: $322.000 $86.578, Otros costos de produccion: $ 210.890, Comida: $600.000, Juegos de azar: ($3.484.860)
e ) $150.000 Total: $9.796.572
Mayo gz:)% g?)(SJB\Z Sn‘:;IZ?E;Z:OOT;QZZOO%GOOW& Recoleccion: $649.907, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $89.125, Otros costos de $294.779
Total: $1.880.354 produccion: $210.890, Comida: $600.000 Total: $1.585.575
Junio ﬁagffe:sidsrzzo'rlsz,n\gegcteaoctjai;oézgcs) ggga\fgnﬁz.goo, Recoleccion: $214 867, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $29.466, Otros costos de ($639.701)
plétano: $322.000 Total: $1.451.177 produccion: $210.890, Comida: $600.000, Joyas: $1.000 000 Total: $2.090.876
Café: $2.156.296, Venta de colinos de café: Recoleccion: $36.607, Manejo de arvenses: $1.604.382, Control fitosanitario: $35.653,
Julio $100.000, Ingresos por mano de obra: $600.000, Beneficio: $5.020, Otros costos de produccion: $210.890, Comida: $600.000 $685.744
Venta de platano: $322.000 Total: $3.178.296 Total: $2.492.552
S Café: $5.989.712, Venta de platano: $322.000 Recoleccion: $163.405, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $22.408, Pago de cuota de $5 179.356
g Total: $6.311.712 crédito: $210.890, Comida: $600.000, Cigarrillo/Licores: $100.000 Total: 1.132.357 : :
Café: $1.197.942, Ingresos por mano de obra: Recoleccion: $266.329, Manejo de arvenses: $534.794, Control fitosanitario: $35.653,
Septiembre | $600.000, Venta de platano: $322.000 Beneficio: $36.523, Otros costos de produccion: $210.890, Comida: $600.000 $435.753
Total: $2.119.942 Total: $1.684.189
Café: $1 197 942, Venta de colinos de café: . G -
Octtre | Steosom g e oo, | i T it 36 e om0
Venta de platano: $322.000 Total: $3.119.942 P FPEIUETY, P POUBEED, padre: $505. PSR
Café: $2.395.885, Ingresos por mano de obra: . G -
Noviembre | $600.000, Venta de plétano: $322.000 R;a:gll'leccccié:r?.golﬁjal'.éii‘é,oc(;)gér%?atﬁs;znggrgloé1$35.653 Beneficio: $211 425, Otros costos de $929.068
Total: $3.317.885 P ' POV P PES8E.
Dici b Café: $1.519.942, Ingresos por mano de obra: Recoleccion: $746.996, Control fitosanitario: $35.653, Beneficio: $102.439, Otros costos de ($176 035)
ICIEMDIe | 410,000 Total: $2.119.942 produccion: $210.889, Comida: $600.000, Navidad: $600.000 Total: $2.295.977 :
Total anual
mis ingresos $35.572.847 $29.499.670 $6.073.177
_ Ejemplo de un flujo de caja,
material base de la
$35.572.847 L1 $29.499.670 — $6.073.177 Actividad 2.3. Flujo de Caja

Total ingresos afio

Total egresos afno

Ingreso estimado anual

y Estrategias Financieras.
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